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Sales Solution Lead

Vill du arbeta i en bred och sjalvstandig roll

inom sales solution lead pa ett vaxande 4
foretag? Helukabel AB soker nu en sales
solution lead som vill vara en del av

vart team.

VI REKRYTERAR LOPANDE

Heltidstjanst, med start omgaende. Placeringsort ar Jarfalla
norr om Stockholm. Du rapporterar direkt till var VD.

HELUKABEL




Om Tjansten

I din roll som Sales Solution Lead sa ansvarar du for att vidareutveckla och skapa
kundanpassade affarslosningar gentemot framst nya men dven befintliga kunder, i
en miljé som kannetecknas av stark tillvaxt och entreprendcriell framatanda. Du
ansvarar for hela processen fran prospektering och bearbetning, till skapandet och
férankringen av relevanta kundanpassade affarslésningar gentemot kunder inom
olika prioriterade branscher och segment. Dessa malgrupper kommer dock ha en
betoning pa kunder inom tillverkande industri (ex. maskintillverkare) for vilka
kabelldsningar pa olika satt tillfor ett avgorande foradlingsvarde for deras
respektive slutprodukt/system/l6sning. Som en naturlig del av att sakerstalla att det
utvecklas vardebaserade I6sningar som tillgodoser den enskilda kundens behov, sa
far du mojligheten att parallellt bedriva saljprocesser med saval kortare som langre
saljcykler.

Som Sales Solution Leads sa analyserar du I6pande marknadslaget och bidrar till
saval strategisk som operativ forsaljiningsplanering och vidareutvecklar den
strategiska planen avseende kundbas, kundbearbetning och malsattning. Ratt
person kommer over tid att vaxa in i rollen som forsaljningschef.

Om dig

Vi soker dig som har erfarenhet fran kundanpassad teknisk forsaljining gentemot
tillverkande industri. Har du dessutom erfarenhet fran att bearbeta fler malgrupper
sasom ex. grossister, sa ar det meriterande. Du stimuleras av att bearbeta saval
olika malgrupper som befattningshavare och av att bli en nyckelperson i en
avgorande tillvaxtfas dar du jobbar nara ledningen. Du har sannolikt, men inte
nodvandigtvis, en teknisk hogskoleutbildning eller inom och du uttrycker dig
mycket val i tal och skrift pa saval svenska som engelska.

Du ar en mangsidig saljare och affarsutvecklare som ar van vid proaktiv bearbetning
aven av nya kunder och kommer bast till din ratt i en roll som ger utrymme for
|6pande saval operativt som strategiskt arbete. Som person ar du bade flexibelt
handlingskraftig och malmedvetet strukturerad och drivs av att skapa ett
framatriktat kundvarde. Du har en god férmaga att inspirera och motivera din
omgivning samt skapar fortroende i alla led. Som Sales Solution Lead har du ett
konsultativt och coachande forhallningssatt till dina kunder och partners.

Ansok genom att skicka ditt CV och personligt brev till Robin Forstner pa

robin.forstner@helukabel.se
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Om HELUKABEL

I mer 4n 40 ar har HELUKABEL® varit ett framgangsrikt féretag inom kablar
och ledningar. Sedan var etablering 1978 har det varit vart mal att forse vara
kunder med de bista kabellosningarna, till de konkurrenskraftigaste priserna
och med en leveranskapacitet att rakna med. Idag finns vi pa 58 platser i 37
lander och kan méta de allra flesta kabelbehoven — oavsett om det handlar om
kablar pa land, under mark eller i vatten. Vi har funnits i Sverige i 6ver 30 ar.
Efter 30 ar vagar vi pastd att vi har en lang erfarenhet av vara svenska miljGer,
den svenska industrins utmaningar och lésningar. Vi har kontor och ett
logistikcenter med lageryta pd over 1200 kvadratmeter i Jarfilla norr om
Stockholm.

Ansékidag
Ansok genom att skicka ditt CV och personligt brev till Robin Forstner pa
robin.forstner@helukabel.se
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